
PROGRAMA EDUCATIVO: GESTIÓN ADMINISTRATIVA
Ciclo IES Unidad Didáctica IES Pre-Requisito

01.- Primero ANÁLISIS DE DATOS

01.- Primero COMUNICACIÓN EFECTIVA ORAL

01.- Primero FUNDAMENTOS DE VENTAS

01.- Primero HERRAMIENTAS DE MARKETING

01.- Primero INTRODUCCIÓN A LA GESTIÓN ADMINISTRATIVA

01.- Primero INTRODUCCIÓN AL EMPRENDIMIENTO

02.- Segundo COMUNICACIÓN EFECTIVA ESCRITA COMUNICACIÓN EFECTIVA ORAL

02.- Segundo DISEÑO ORGANIZACIONAL Y PROCESOS

02.- Segundo ESTRATEGIAS DE MARKETING HERRAMIENTAS DE MARKETING

02.- Segundo ESTRATEGIAS DE VENTAS FUNDAMENTOS DE VENTAS

02.- Segundo EVALUACIÓN DE VIABILIDAD DE EMPRENDIMIENTOS INTRODUCCIÓN AL EMPRENDIMIENTO

02.- Segundo EXPERIENCIAS FORMATIVAS EN SITUACIONES REALES DE TRABAJO I

02.- Segundo FINANZAS BÁSICAS

03.- Tercero COMPORTAMIENTO DEL CONSUMIDOR

03.- Tercero ELABORACIÓN Y ANÁLISIS DE COSTOS Y PRESUPUESTOS FINANZAS BÁSICAS

03.- Tercero ÉTICA Y RESPONSABILIDAD SOCIAL EMPRESARIAL

03.- Tercero FORMULACIÓN DEL MODELO OPERATIVO DEL EMPRENDIMIENTO EVALUACIÓN DE VIABILIDAD DE EMPRENDIMIENTOS

03.- Tercero GESTIÓN DINÁMICA DE DATOS CON POWER BI ANÁLISIS DE DATOS

03.- Tercero MARKETING DIGITAL CON INTELIGENCIA ARTIFICIAL ESTRATEGIAS DE MARKETING

04.- Cuarto ASPECTOS LEGALES DE CREACIÓN Y CONSTITUCIÓN DE EMPRESAS

04.- Cuarto CONTABILIDAD GENERAL FINANZAS BÁSICAS

04.- Cuarto DISEÑO DE NUEVOS PRODUCTOS Y SERVICIOS ESTRATEGIAS DE MARKETING

04.- Cuarto EXPERIENCIAS FORMATIVAS EN SITUACIONES REALES DE TRABAJO II EXPERIENCIAS FORMATIVAS EN SITUACIONES REALES DE TRABAJO I

04.- Cuarto GESTIÓN DE LA CALIDAD

04.- Cuarto INVESTIGACIÓN DE MERCADOS ELABORACIÓN Y ANÁLISIS DE COSTOS Y PRESUPUESTOS

04.- Cuarto LIDERAZGO Y GESTIÓN DE EQUIPOS DE ALTO DESEMPEÑO

05.- Quinto ADMINISTRACIÓN DEL TALENTO HUMANO

05.- Quinto ANÁLISIS DE ESTADOS FINANCIEROS CONTABILIDAD GENERAL

05.- Quinto EMPRENDIMIENTO DE NEGOCIOS ASPECTOS LEGALES DE CREACIÓN Y CONSTITUCIÓN DE EMPRESAS

05.- Quinto GESTIÓN DE LA EXPERIENCIA DEL CLIENTE DISEÑO DE NUEVOS PRODUCTOS Y SERVICIOS

05.- Quinto GESTIÓN DE VENTAS CON CRM

05.- Quinto GESTIÓN POR INDICADORES Y LEAN MANAGEMENT GESTIÓN DE LA CALIDAD

06.- Sexto ADMINISTRACIÓN DE OPERACIONES Y LOGÍSTICA

06.- Sexto COMERCIO ELECTRÓNICO GESTIÓN DE VENTAS CON CRM

06.- Sexto COMERCIO EXTERIOR

06.- Sexto DESARROLLO DE PROYECTOS DE NEGOCIOS INNOVADORES EMPRENDIMIENTO DE NEGOCIOS

06.- Sexto EXPERIENCIAS FORMATIVAS EN SITUACIONES REALES DE TRABAJO III EXPERIENCIAS FORMATIVAS EN SITUACIONES REALES DE TRABAJO II

06.- Sexto FUENTES DE FINANCIAMIENTO EMPRESARIAL

06.- Sexto PLANIFICACIÓN Y CONTROL FINANCIERO ANÁLISIS DE ESTADOS FINANCIEROS


